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Saljtraning B2B — skapa fler och stdrre affarer!

Beskrivning

Konkurrensen om kunderna blir allt hardare. Séaljtréning B2B
handlar om att gora ett professionellt intryck under kundmao-
ten.

Séljtrdning B2B ar en konkret, realistisk och simulerad saljtra-
ning. Du far den teoretiska bakgrunden inom professionellt
affarsmannaskap och den praktiska traningen med hjalp av
virtuella kundmaten.

2= Koneeptoeskning >> Salmetod

Leads genereras inte pa kontoret.

Malgrupp

Séljtraning B2B riktar sig till Dig som ar séljare och arbetar
med uppsokande forsaljning till foretag och organisationer.
Saljtraning B2B riktar sig ocksa till dig som vill 6ka dina
kunskaper inom professionell kundorienterad forséljning,
till exempel om du &r chef, produktchef, projektledare eller
specialist.

Hur levereras Saljtraning B2B?

Varfor Saljtraning B2B?
Innehéllet ar baserat pa undersokningar hur de mest fram-
gangsrika saljarna arbetar
Du far trana och agera i komplexa séljsituationer
En virtuell coach ger Dig feedback
Du kan tavla om vem som gor den basta affaren
Du far lara Dig "Best practise”
Att lara genom att gora ar den effektivaste traningsformen
Du lar Dig snabbt och du kan repetera in ett aktivt bete-
ende
Roligt, utmanande och realistiskt

0
skulle ja i
finns i vira koncept och samarbetsformer.

Repetera

Kundsamtalen styrs utifran de val du gor.

Ur innehallet:

Prospektering och métesbokning

Behovsanalys och frageteknik

Aktivt lyssnande

Presentera l6sning och argumentera kundorienterat
Invandningsbemotande

Forhandling och avslut

Oftast som en kombination av lararledda insatser, coachning och sjalvstudier. Exempel en grupp om 10 personer:

Saljtraning B2B kan ocksa levereras som enskilda licenser

Uppstart Uppféljning
1/2 dag 1/2 dag
Utbildning
Teori Egen tréning Certifiering
Kartldggning

Forkunskaper: Inga
Sprak: Svenska, engelska
Omfattning: Cirka 3 timmar, motsvarar cirka 2 dagar lararledd utbildning

Hur? Efter anmalan far du dina inloggningsuppgifter och Internetadressen till utbildningen. Du tranar nér det passar Dig, hur
mycket du vill, under ett helt &r. Det enda du behdver ar en normalt utrustad dator med hogtalare och internetuppkoppling.

Hjalp och support:

Har du frdgor om innehallet, vill diskutera eller f& rad om dina egna affarer,

ring oss péa telefon 031-40 84 50 eller maila: salesinfo@intermezzon.com

Vi utvecklar manniskor genom roliga, utmanande och realistiska utbildningar.
Under 15 ar har vi utbildat éver 350 000 personer dver hela vériden.
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